Durchfuhrer trAlDe

Mit dem Fokus auf internationale Unternehmens-koopera-
tionen hat die trAlDe GmbH seit 2008 mehr als 300
Markteintrittsprojekte durchgefihrt und tber  1.5000
Hersteller beim erfolgreichen Eintritt in auslandische Ziel-
mérkte und beim Export ihrer Produkte und Dienstleistun-
gen unterstitzt. Durch unser globales Netzwerk von loka-
len Branchenexperten operieren wir weltweit in allen Be-
reichen der Gesundheitswirtschaft. Wir kennen die Heraus-
forderungen beim Eintritt in neue Mérkte und bieten Trans-
parenz und Sicherheit durch die Vermittlung von Unterneh-
men (Vertriebspartner & Endkunden), die entsprechend
den Bedurfnissen unserer Kunden ausgewéhlt und von un-
seren Experten vor Ort validiert wurden.

Unser lokaler Partner in Kolumbien
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Mit der Durchfihrung des Bundesforderprogramms
Mittelstand Global/MarkterschlieBungsprogramm
beauftragt:
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Das MarkterschlieBungsprogramm fir
kleine und mittlere Unternehmen ist ein
Forderprogramm des:

Bundesministerium
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GESCHAFTSANBAHNUNG
Kolumbien 2025

Geschaftsanbahnung fur deutsche Unternehmen
aus dem Bereich Wasser- und
Abwasserwirtschaft mit dem Fokus
Digitalisierung

31.03. bis 04.04.2025
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DAS PROJEKT

Vom 31.03.2025 bis zum 04.04.2025 fiihrt trAlDe GmbH,
im Auftrag des Bundesministeriums fir Wirtschaft und
Klimaschutz, eine Geschéftsanbahnung nach Kolumbien
durch. Es handelt sich dabei um eine projektbezogene For-
dermaRnahme. Sie ist Bestandteil der Exportinitiative Um-
welttechnologien und wird im Rahmen des Markterschlie-
Bungsprogramms fiir KMU durchgefiihrt. Zielgruppe sind
vorwiegend kleine und mittlere deutsche Unternehmen
(KMU).

Kolumbien hat sich in den letzten Jahren zu einem interes-
santen Markt fir Unternehmen der Wasserwirtschaft ent-
wickelt. Die Regierung plant bis 2030 erhebliche Investiti-
onen in Hohe von mehreren Milliarden US-Dollar, um die
Wasserversorgung und Abwasserbehandlung des Landes
zu modernisieren. Derzeit werden nur 36 % der stadtischen
Abwaésser behandelt, und es besteht groRer Bedarf an Tech-
nologien zur Wasseraufbereitung und -einsparung. Beson-
ders deutsche Unternehmen sind in Kolumbien fir ihre
qualitativ hochwertigen Produkte und innovativen Lésun-
gen geschatzt. Firmen wie KSB und Ferrostaal sind bereits
erfolgreich im kolumbianischen Markt aktiv.

Fur deutsche KMU ergeben sich in Kolumbien erhebliche
Geschéftschancen, inshesondere in Bereichen wie der Di-
gitalisierung von Wassernetzen, der Abwasserbehandlung
und der nachhaltigen Wassernutzung. Die kolumbianische
Regierung unterstiitzt zudem offentlich-private Partner-
schaften, um private Investitionen in die Wasserwirtschaft
zu fordern. Mit wachsender Nachfrage nach modernen
Technologien bietet Kolumbien deutschen Unternehmen
hervorragende Mdglichkeiten, durch Kooperationen und
lokale Partnerschaften FuR zu fassen und nachhaltige L6-
sungen anzubieten.

Der Markteintrittsprozess

-

Ausarbeitung lhrer Individuelle Liste

spezifischen potenzieller
Bedrfnisse Geschéftspartner
Terminvereinbarungen Geschéftsreise mit indi-
nach Ihren Wiinschen viduellen
Geschéftsgespréchen

Vorlaufiges Programm

Datum Programmpunkt

Mo. 31.03.2025 Ankunft in Bogotd, Pitch-Deck-Coaching
und Besprechung der Matchmaking Ter-
mine, Welcome Dinner

Di. 01.04.2025  Briefing Event, Networking-Lunch, Match-
making-Event

Mi. 02.04.2025  Prasentationsveranstaltung, Matchmaking-
Event, Empfang in der Deutschen Botschaft
in Bogota

Do. 03.04.2025 Unternehmensbesuch, Flug von Bogota
nach Medellin

Fr. 04.04.2025  Workshop, Flug von Medellin nach Deutsch-
land

lhre Vorteile

Individuelle Unterstitzung beim Markteintritt
Identifizierung von potenziellen Geschaftspartnern und
individuelle Termine

Ersparnis von Zeit und Kosten

Umsatzgenerierung durch MarkterschlieBung

Teilnahmebedingungen

Zur Teilnahme berechtigt sind deutsche Unternehmen
mit folgenden Kriterien:
Firmensitz in Deutschland
Exportféhige Produkte und/oder Dienstleistungen
Nicht in einem Insolvenzverfahren, 0.4. befindlich

Das Projekt ist Bestandteil des MarkterschlieRungs-pro-
gramms flir KMU und unterliegt den De-Minimis-Rege-
lungen.

Der Eigenanteil der Unternehmen fiir die Teilnahme am
Projekt ist abhéngig von der GroRe des Unternehmens
(siehe Tabelle).

Individuelle Reise-, Unterbringungs- und Verpflegungs-
kosten werden von den Teilnehmenden selbst getragen.

Eigenbeitrag BemessungsgrofRRe
(netto)

500€ (netto) < 10 Beschéftigte und
< 2 Mio. € Umsatz pro Jahr

750€ (netto) < 500 Beschéaftigte und
< 50 Mio. € Umsatz pro Jahr

1000€ (netto) > 500 Beschéftigte und
> 50 Mio. € Umsatz pro Jahr

Fur alle Teilnehmenden werden die individuellen Bera-
tungsleistungen in Anwendung der De-Minimis-Verord-
nung der EU bescheinigt. Teilnehmen kdnnen maximal
12 Unternehmen. Anmeldungen werden in der Reihen-
folge des Eingangs beriicksichtigt, wobei KMU Vorrang
vor GrofRunternehmen haben.

Eine Ubersicht zu weiteren Projekten des MarkterschlieRungs-pro-
gramms fir KMU kann unter http://www.gtai.de/mep abgerufen
werden.

trAlDe GmbH — your partner in global business
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Baris Tasar (Geschéftsfuhrer)
Tel.: +49 221 935 445 10
Email: baris.tasar@traide.de
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